OB
OBRTN
YA

D

Tiskovina / postnina placana
pri posti 1232 Domzale

v

ost, moras s

A

UspesSna poslovna Moz je rekel: Zenske, moski in mrezenje Kdo so sploh tezavne
mreza v Sloveniji »Greva na svoje« stranke?
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Uspesna poslovna mreza v Sloveniji

BNI (Business Network International) je strukturiran in podporni sistem, v katerem medsebojna osebna
priporocila omogocajo posredovanje in prejemanje poslovnih napotnic, ki pomenijo nove potencialne po-
sle. Lansko leto so si ¢lani v svetovnhem merilu izmenjali na milijone poslovnih napotnic in ustvarili ve¢
kot dve milijardi evrov poslov. Aktivno delovanje v BNI skupini deluje tako, kot bi imeli na trziscu ekipo
trznikov, ki predstavljajo vas in v zameno vi njih ter njihov posel. Vse dobro se vraca, je njihovo geslo. Ce jaz
pomagam vam, boste tudi vi Zeleli pomagati meni in oba bova pridobivala, pravi Jernej Pirc, direktor BNI
Adria, ki predstavlja slovenski del koncepta BNI.

»Aktivno delovanje v BNI skupini je, kot bi imeli na trziscu
ekipo trznikov, ki delajo za vas. Vasi soclani bodo s seboj nosili
vaso poslovno vizitko in osebno priporocali vas posel ljudem, s
katerimi vsakodnevno komunicirajo,« pravi Jernej Pirc

Kaj je bistvo BNI?

Bistvo BNI-ja je zdruzevanje podjetni-
kov v skupine, znotraj katerih si podje-
tniki vzajemno pomagajo pridobivati
nove stranke. Vsi podjetniki, ki so vklju-
¢eni v nade skupine, verjamejo in deluje-
jo po nasi temeljni filozofiji »kdor daje,
pridobiva«. Skupine zato zdruzujejo lju-
di, ki tudi sedaj, v teh tezkih casih, raz-
misljajo pozitivno in aktivno id¢ejo nove
stranke.

Komu je namenjen tovrsten nacin po-
vezovanja?

BNI je namenjen vsem podjetjem, ki re-
dno potrebujejo nove stranke. V skupi-
nah so na primer podjetja, ki se ukvarja-
jo z rac¢unovodstvom, gradbeni$tvom, z
vsem, kar je povezano z rac¢unalnistvom,
tiskarstvom, zavarovanji, najrazli¢nej-
$imi poslovnimi storitvami ... V mreZi
so tudi osebni trenerji, vizazisti, ogla-
$evalske agencije, gostinci, turisti¢ne
agencije ... Poklicnih omejitev skratka
ni. Pomembno nam je, da so v skupine
vklju¢eni pozitivno naravnani podjetni-
ki, ki verjamejo v naso filozofijo in so
pripravljeni pomagati drugim, da bodo
tudi sami pridobivali. V skupinah so pri-
sotna tako vecja kot tudi majhna ali mi-

Jernej Pirc, po izobrazbi magister ekonomskih
znanosti, sicer pa univerzitetni diplomirani
matematik, je vedno deloval na podrocju
prodaje doma in v tujini. Vec let je deloval na
podro¢ju Bliznjega Vzhoda in trzenju teleko-
munikacijske opreme. Kasneje se je ukvarjal z
maloprodajo blaga Siroke potrosnje v Sloveni-
ji in kasneje deloval na finanénem podro¢ju.
Pred nekaj leti je zajadral v podjetniske vode
in v gradnjo poslovne mreze BNI. Zelo ga za-
nima podrocje druzbeno odgovornega rav-
nanja podijetij in je urednik spletnega portala
www.druzbeno-odgovoren.si, ter objavljani
avtor na to temo.




kro podjetja, tako zacetniki kot tudi zrela
podjetja. Ravno ta raznolikost znotraj
skupine poskrbi, da so podjetniki v sku-
pini uspesni in pridobivajo nove stranke.

Zakaj je BNI primeren za obrtnike in
podjetnike?

BNI je ena izmed oblik pridobivanja no-
vih strank za podjetnike in obrtnike. Z
vklju¢itvijo v BNI skupino tako prido-
bijo prodajalce, ki za njih trzijo njihove
storitve in jih priporocajo ljudem, s kate-
rimi vsakodnevno komunicirajo. V vsaki
skupini je prisotna samo ena oseba iz po-
samezne poklicne kategorije. Tako ima
vsakdo, ki je vklju¢en v skupino, prav-

zaprav neke vrste monopol in vse nove
stranke znotraj skupine pobere on sam.

Kaj podjetniki pridobijo s ¢lanstvom v
BNI-ju?

S ¢lanstvom v skupini obrtniki in podje-
tniki dobijo sistem za pridobivanje novih
strank. Dobijo dostop do kontaktov, ki
jih sicer ne bi imeli. Dobijo $tevilna nova
znanja s podrocja poslovnega mrezenja
in pridobivanja poslov preko trzenja od
ust do ust, ki ga ne uporabljajo samo v
skupini, ampak ga lahko s pridom upo-
rabljajo tudi sicer v svojem poslovnem
zivljenju. In ne nazadnje: Tisti, ki razmi-
8ljajo o Siritvi posla v tujino, s ¢lanstvom

Kako delujejo BNI skupine:

o Tedenski sestanki trajajo 90 minut.
Clani prihajajo na sestanke tocno in ne
odhajajo pred zakljuckom.

o Samo ena oseba iz posamezne poklicne
kategorije je lahko sprejeta v eno BNI
skupino.

o Vsak &an predstavija svojo primarno
dejavnost. |

o Udelezba na sestankih je pomembna.
Ce na sestanek ne imorete, lahko pride
namesto vas vasa zamenjava.

pridobijo moznost navezovanja stikov z
vsemi preko 140.000 ¢lani, ki so vkljuce-
ni v skupine po celem svetu.

Kaksna je procedura vkljucitve v sku-
pino?

Vsakdo je v skupino povabljen od ne-
koga, ki je ze del skupine, ki ga pozna in
mu zaupa. Prvi¢ vsakdo obisce sestanek
kot obiskovalec, da vidi in dozivi, kako
sestanki potekajo. V kolikor po sestan-
ku oceni, da mu je takden nacin prido-
bivanja novih poslov blizu, odda vlogo
za Clanstvo. O vlogi odloc¢a odbor za
¢lanstvo skupine in v kolikor ga skupina
sprejme, placa ¢lanarino, s tem zasede



mesto svoje poklicne kategorije in Ze na
naslednjem sestanku zacne delovati kot
del BNI skupine.

S prikljucitvijo imajo ¢lani tudi obve-
Znosti?

Obveznost vseh clanov je, da so prisotni
na sestankih vsak teden, vedno na isti dan,
ob isti uri (od 7.00 do 8.30). Vsak ¢lan se
zaveze, da bo deloval pozitivno in nudil
podporo svojim so¢lanom. Clani skupine
prinasajo v skupino pozitivne prispevke,
ki so bodisi potencialne nove stranke za
soclane, pozitivna pri¢evanja v zvezi z de-
lovanjem kaksnega izmed soclanov, ali pa
obiskovalci, ki bi lahko bili priloznost za
kaks$nega izmed njegovih soclanov.

Koliko in kje v Sloveniji obstajajo sku-
pine?

V Slovenji trenutno delujejo Ze tri skupine
v Ljubljani, $e ve¢ pa jih je nastajanju. Po
ena v Ljubljani, Domzalah, Novi Gorici,
Kopru, Mariboru, Celju in Novem mestu.

Lahko navedete primer dobre prakse iz
delovanja poslovnih skupin?

V nasih skupinah imamo S$tevilne pri-
mere, kako se podjetja uspesno razvijajo,
kljub temu, da je gospodarstvo v teza-
vah. Verjetno je kriza najbolj prizadela
gradbeno dejavnost. Znotraj ene izmed
skupin imamo kar nekaj podjetnikov iz
te panoge — gradbeni nadzor, arhitek-
ta, izvajalce zaklju¢nih del, projektante,
stavbno pohistvo, pleskarstvo ..., ki tudi
sedaj, zahvaljujo¢ delovanju v skupini,
poslujejo izjemno uspesno, saj nekateri
znotraj skupine pridobijo tudi ve¢ kot 80
odstotkov vseh novih strank.

V BNI skupinah clani pridobivajo nove posle, sklepajo nove poslov-
ne kontakte, urijo vescine poslovnega mreZenja in ucinkovite pred-
stavitve svojega posla, pridobivajo nove ideje in lahko racunajo na
podporo soclanov, ki so specialisti na svojem podrocju,

Enako je tudi z drugimi dejavnostmi. Vsi
podjetniki znotraj nasih skupin se ravno
s pomocjo soclanov v svoji skupini uspe-
$no soocajo s krizo in skupaj premaguje-
jo recesijo.

Kaksni so vasi nacrti za naprej?

Nase obmocje delovanja je tako ime-
novana Adria regija, to so drzave bivse
Jugoslavije. Zaceli smo z gradnjo BNI
poslovne mreZe v Sloveniji, kjer planira-
mo 50+ skupin. Sicer pa i§¢emo kontakte
na podrocju bivse Jugoslavije, kjer bomo
delovali skupaj z lokalnimi partnerji. Dr-
zave bivse Jugoslavije so pravzaprav edi-
no podrocje v nasi okolici, kjer BNI Se ne
deluje, saj je prisoten v vseh drzavah EU.
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