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Pogosto sliSimo, da mora v ¢asu krize vsak poskrbeti le zase, ko je preskrbljen sam, pa naj razmislja o tem, da bi pomagal tudi
drugemu. Kaj pa Ce se skupina ljudi, podjetnikov poveze med seboj? Ali je njihova mo¢ manjsa ali vecja? Zagotovo vecja, so
prepricani in iz prakse lahko potrdijo tudi podjetniki, ¢lani skupine BNI Bistrica, ki deluje na obmocju Domzal.
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kupina ve¢ kot 20 podje-

tnikov, ki Zivijo in delujejo

na obmocju Upravne enote

DomzZale, prestavlja prilo-
Znost za rast domZalskega gospodar-
stva v Casu, ko si marsikdo ne upa
tvegati. Pa oni tvegajo? Ne, le povezu-
jejo se in verjamejo v splosno dejstvo,
da kdor daje, tudi dobiva.

Njihov namen je v prvi vrsti pove-
zovanje in medsebojno sodelovanje,
pravi Janez Levec, podpredsednik in
eden od soustanoviteljev BNI Bistri-
ca. »BNI je blagovna znamka, ki je v
Slovenijo priSla iz tujine, sama ideja
za BNI Bistrica pa na pobudo ljubljan-
skih skupin, ki so delovale pred tem. V
zacCetku se nas je zbralo pet podjetni-
kov, ki smo se med seboj zaceli mrezi-
ti in pocasi vabiti ostale podjetnike v
na3o skupino,« zacetke opisuje Janez
Levec.

Bistvo skupin BNI je, da vsak ¢lan
prihaja s svojega podrocja. V vsaki
skupini je namrec¢ lahko le en iz vsake
poklicne kategorije, tako da skoraj ni
medsebojne konkurence. DomZzalska
skupina trenutno Steje nekaj vec¢ kot
20 Clanov, na cakalni listi imajo Se
nekaj zainteresiranih podjetnikov, a
v vsakem trenutku v svojo sredino va-
bijo nove ¢lane. »Trenutno iS¢emo ti-
skarja, bankirja, cvetli¢arja, turisti¢no
agencijo, gradbince, elektricarja, ple-
skarja ... Se kar nekaj poklicnih kate-
gorij je, ki so Se proste in si jih Zelimo
v svoji sredini,« pravijo. Dejstvo pa je,
da Cetudi je v sredini Ze predstavnik
posamezne poklicne kategorije, vrata
za ostale niso popolnoma zaprta. Lah-
ko se pridruzZijo ¢akalni listi, lahko pa
tudi sami podajo pobudo za ustano-
vitev nove skupine BNI na bliZznjem
obmocju, morda v sosednjem kraju,
kjer bodo imeli avtomati¢no prednost
pred konkurenco. Spodbujajo namrec
ustvarjanje novih skupin in vsi imajo
moznost za vkljucevanje.

Vsak, ki ga zanima vkljucitev v BNI
Bistrica, se jim lahko dvakrat pridruZi
na srecanjih, preden sprejme odloci-
tev za vlozitev vloge za ¢lanstvo. Na
ta nacin kot gost spozna, kako v pra-
ksi delujejo njihova sre€anja, kaksne
priloZnosti se ustvarjajo v skupini in
predvsem, kaj lahko najde tudi zase v
tovrstni skupini. Skupina BNI Bistrica
se sreCuje prav vsak torek. »Navzoc-
nost je zelo pomembna Ze zaradi te-
denskega prispevka v skupino, da so
Clani na tekocem in si ves ¢as medse-
bojno pomagajo. Ce kdo ne more priti,
pa lahko poslje zamenjavo, sodelav-
ca, partnerja, soseda, druZinskega
¢lana,« Sirino skupine poudari Janez
Levec. »NaSi vsakotedenski torkovi
sestanki mi predstavljajo najproduk-
tivnejSi dan v tednu, ki se ga vsakic¢
znova veselim. S soClani si uspe$no
pomagamo in drug drugemu ‘odpira-

Nasi vsakotedenski
torkovi sestanki

mi pomenijo
najproduktivnejsi dan

v tednu, ki se ga vsakié
znova veselim. S soc¢lani
uspesno pomagamo drug
drugemu, si 'odpiramo
vrata' pri razliénih poslih
inizzivih. Skupaj smo
mocnejsi.

mo vrata' pri razli¢nih poslih in izzi-
vih. Skupaj smo mocnejsi,« dodaja
predsednik BNI Bistrica Miha Debevc.
Preprican je tudi, da se morajo podje-
tniki danes Se veliko nauciti o zdravem
podjetniSkem mreZenju, povezovanju
in medsebojni pomoci.

V treh mesecih ustvarili 271
tiso€ evrov prometa

DomZalska skupina BNI je bila usta-
novljena letos aprila, v prvih treh me-
secih so dosegli dobrih 271 tisoC evrov
neto prometa medsebojne pomoci,
kar je za tak$no skupino res veliko. To
je zagotovo tudi pozitivna posledica
BNI slogana 'Givers gain' oziroma kot
pravijo v Sloveniji: 'Kdor daje, dobi-
va.' »Na letnem nivoju ocenjujemo,
da bo skupina, ¢e bo $lo tako naprej,
ustvarila blizu milijona evrov prome-

ta. To je ogromno medsebojne pomoci
v skupini,« dodaja Levec.

Velik poudarek je na srecanjih ozi-
roma sestankih 'ena na ena', kar po-
meni, da se zaradi posla sreCujejo tudi
zunaj skupine. Do tovrstnih sestankov
pridejo po uradni poti skupine BNI,
kar pomeni, da izpolnijo napotnice,
ki jim omogocajo tudi preglednost,
transparentnost poslovanja. »Najbolj
pomembno pri tem pa je, da si ¢lani
med seboj ne smejo obraCunavati pro-
vizije. Ce bi nekdo dobil provizijo, bi
ga skupina takoj izkljucila,« so strik-
tni v svojih nacelih.

Glede na to, da je v BNI Bistrica
zdruZenih veliko podjetnikov, je vse-
kakor njihov pogled na gospodarstvo,
tudi v Casu krize, zelo optimisti¢en.
Ne samo medsebojna podpora in po-
vezovanje, tudi dejstvo, da v ¢asu, ko

veCina obupava, oni pridno nabira-
jo posle, jim zagotovo daje zagon in
energijo za nadaljnjo rast. A ob tem se
poraja vpraSanje, kako jim, ne glede
na povezovanje, lahko uspeva, sploh
glede na to, da vedno znova poudarja-
mo, kako gospodarstvu neprijazna je
nasa drZava. »V prvi vrsti je pomemb-
no, da si med seboj pomagamo, tega
pa za sedaj v Sloveniji Se ni veliko. V
podjetniStvu pri nas tega do sedaj niti
ni bilo. Zelo pomembno se mi zdi, da
se podjetniki, ki delujemo na obmocju
upravne enote DomZale, verjamemo v
medsebojno pomoc. Je pa v DomZalah
obrtniStvo v zadnjih letih nekoliko
zamrlo, vse je bolj osredoto¢eno na
Ljubljano. A ne glede na to, da je tudi
nase podjetje s sedeZem v Ljubljani,
zaradi dejavnosti, ki jo izvajamo, Se
vedno menim, da so Domzale pravo
obrtniSko mesto, in ko je treba stopiti
skupaj, smo ze veckrat dokazali, da
znamo. DomZale so na tem podrocju
zagotovo najmocnejSe mesto v Slo-
veniji, od nekdaj so veljale za mo¢no
upravno enoto in ne vem, zakaj ne bi
bila Se mocnejsa, Ce je lahko,« opti-
misti¢no zre v prihodnost podpredse-
dnik BNI Bistrica.

S povezovanjem gospodarstva
lahko DomzZale ponovno
zaZivijo

Vedno obstaja prostor za izboljSave in
rast, tudi v naSem lokalnem okolju.
Tudi v tem primeru Janez Levec vidi
prednost predvsem v povezovanju
gospodarstva. »Ce se bo povezovalo
gospodarstvo, €e si bomo pomagali
med seboj, bo priSla rast, DomZale
bodo dobile vecjo kupno moc, vsi
bomo imeli vec, zgradili bomo veé
cest, stanovanj, upam, da tudi kaksno
tovarno. Zato se mi zdi, da je lahko
cilj vsega tega, da Domzale ponovno
zaZzivijo, tudi s pomocjo skupine BNI
Bistrica.« Dejstvo je, da ima tak$na
skupina, ki ima Ze sedaj ve¢ kot 20
podjetnikov razli¢nih obrti, njihov cilj
je do 4o, vsekakor moc, da spodbudi
rast gospodarstva v ob¢ini. Ko se za-
Cuti njihova pozitivna energija, njiho-
va nesebicna volja pomagati ostalim,
jih povezovati z Zelenimi strankami in
deliti poznanstva, je vsakomur jasno,
zakaj je to mogoce.

Clanstvo v lokalni skupini BNI pri-
nasa letno ¢lanarino, ki pa se ¢lanom
zelo hitro povrne, pa ne le skozi posel,
ampak tudi Stevilna brezplacna izo-
braZevanja, ki so jim na voljo. »Vsak
mesec imamo dve do tri izobraZevanja
in tudi kot podjetnik, ki sem v poslu
Ze veC kot 20 let, sem sliSal ogromno
stvari. Ko vidi$ na tovrstnih izobraZe-
vanjih po 40 in ve¢ podjetnikov, la-
stnikov podjetij, ki srkajo to znanje in
ga s pridom uporabljajo, ugotovis, da
je BNI res odli¢na zadeva za tovrstna
sodelovanja,« pravi Levec.

Za konec nas je zanimalo tudi, ce

lahko vKkljucitev v eno od skupin BNI
prina$a priloZnost tudi za mlade pod-
jetnike in startup podjetja, in kot pravi
¢lan BNI Bistrica, je to zanje vsekakor
pomembna zadeva, odsko¢na deska
in prva referenca.
Ce tudi vas zanima obisk sreanja
skupine BNI Bistrica, Ce Zelite biti del
pozitivne zgodbe, ki omogoca dvig
gospodarstva tako v dobrih kot tezkih
Casih, se lahko oglasite podpredse-
dniku skupine na elektronsko posto:
janez.levec@proevent.si. 0



