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Skupina svetovne orga-
nizacije za poslovno mre-
zenje BNI nastaja tudi v
Novem mestu.

Svet je postal globalna vas
in poslovnih priloznosti, ki
kar klicejo po povezovanju,
je ogromno. Povezovanje pa
temelji na zaupanju. Ce bi
se ljudje med seboj bolj po-
vezovali in si bolj pomagali,
e bi bili posteni in ¢e bi do-
sledno spostovali dogovore,
bi bili uspednejsi in sre¢nejsi
oni sami in cel svet. Za mar-
sikoga zveni to utopicno, ¢es,
saj posel ni pravljica, ampak
borba ... BNI, najvedjain naj-
uspednejsa organizacija za
poslovno mrezenje na sve-
tu, pa je to »grobo logiko«
obrnila na glavo. Ze od leta
1985 dokazuje, da povezo-
vanje in delovanje z visoki-
mi eti¢nimi standardi gradi
uspesne poslovne zgodbe.
In da je osebno priporocilo,
kljub najsodobnejsim teh-
nologijam, najuspesnejsain
najbolj verodostojna rekla-
ma. »Aktivno sodelovanje v
skupini BNI je, kot da bi imeli
ekipo trznikov, ki delajo za
vas,« pravijo strokovnjaki in
poznavalci BNI filozofije in
njihovega nacina dela.

POSLOVNO MREZENJE

Organizacijo BNI je ustano-
vil dr. Ivan Misner, ki velja za
vodilnega strokovnjaka na
svetu za podrocje poslovne-
ga mrezenja in napotitvene-
ga trzenja. Je avtor Stevilih
knjig, ¢lankov in spostovan
predavatelj na stevilnih med-
narodnih dogodkih, univer-
zah in v najvecjih svetovnih
korporacijah.

BNI deluje Ze v vec kot 50
drzavah in povezuje vec kot
160 tiso¢ poslovnezev in pod-
jetnikov. Na leto si izmenjajo
vec¢ kot 7 milijonov poslovnih
napotnic in ustvarijo za vec
kot 2,5 milijarde evrov poslov.

Vsak torek se clani skupine srecajo z
mag. Jernejem Pircem, nacionalnim
direktorjem BNI za Slovenijo.

»Nasa organizacija temelji
na napotitvenem trzenju, to
pa je v Sloveniji novost. Prek
poslovnih napotnic podje-
tjem omogocamo stroSkov-
no ucinkovito pridobivanje
novih poslov,» razlaga mag.
Jernej Pirc, nacionalni direk-
tor za Slovenijo, ki z Zeno
Brigito Ze od leta 2009 us-
pesno vodi in razvija mrezo
BNI pri nas.

ETICNI KODEKS

BNI zdruzuje poslovneze, ki
medsebojno mrezijo, se ucijo
novih trzenjskih prijemov in
razvijajo kvalitetne medse-
bojne odnose; organizacija
pa jim zagotavlja strukturi-
rano, podporno poslovno
okolje. Delujejo v zaokroze-
nih skupinah, v katerih je iz
vsakega poklica le ena oseba;
zato v ve¢jih mestih po vec
skupin. Na rednih tedenskih
sestankih si izmenjujejo ide-
je, kontakte in - kar je najpo-
membnejse - poslovne na-
potnice, ki pomenijo nove
potencialne posle. Za to pa
si ne zaracunavajo provizij.
Zavezuje jih eti¢ni kodeks in
spostovanje tega je prvo vo-
dilo. »Spostovanje vnaprej
dogovorjenih postavk in po-
gojev pri posameznem poslu

Kcdor dajje, pricdebiva -
nosli na nevih esnevah

- vklju¢no s ceno - je eno od
osnovnih pravil. Kriitev tega
pomeni izkljucitev,« je jasen
mag. Jernej Pirc. Organizacija
je odprta za vse poklice oz.
dejavnostiin je popolnoma
apoliti¢na. Se pa povezujejo
tudi z drugimi asociacijami,
kot so obrtne in gospodarske
zbornice ipd., v katerih tudi
sicer delujejo njihovi ¢lani.

RAZLICNI POKLICI - VEC
KONTAKTOV

V Sloveniji je Ze 13 skupin,
v nastajanju pa so trenutno
skupine v Kranju, Logatcu in
v Novem mestu. Vkljucena
so tako ve¢ja kot tudi manjsa
podjetja in tudi posamezniki.
V vsaki od skupin so zdruze-
ne zelo razli¢ne dejavnosti,
prav v heterogenosti pokli-
cev je prednost, saj ta nudi
irok nabor kontaktov. Sku-
pina lahko povezuje posa-
meznike iz zobozdravstva,
zlatarstva, zavarovalnistva,
odvetnistva, lektorstva, vo-
dovodarstva, prevajalstva,
frizerstva itd. »Povezujemo
se zato, da Sirimo mreze, da
si omogoc¢amo nove posle,
pa tudi zato, da se izobraZuje-
mo, da osebnostno rastemo
... Zato med nami ni tarna-
nja; je le iskanje najboljsih
moznosti in izzivov. Vedno
znova smo dokaz, da nacelo
BNI - kdor daje, pridobiva —v
celoti velja,« pravi mag. Jer-
nej Pirc. Prebere mi tudi SMS
sporocilo enega od ¢lanov, ki
je navdusen nad BN], saj, kot
je zapisal, z novimi pristopi
in novo poslovno filozofijo
pomaga spreminjati svet na
bolje.

I1ZJAVE
Brigita Turk- Ergo Zivljenjska zava-
rovalnica

Ker je nasa zavarovalnica v
Sloveniji nova, si seveda zelo
prizadevamo pridobiti prave
poslovne priloZnosti; pritegniti

stranke, nove posle ... V tez-
jih gospodarskih in finan¢nih
razmerah je to Se mnogo teZje
kot sicer. Zato sem z navduse-
njem prisluhnila vsebinam, ki
jih nudi BNI - s temi pa sem se
najprej seznanila v Krskem. Z
moznostmi, ki jih omogoca
clanstvo v BNI, sem seznanila
nadrejenev Ljubljaniin dobila
»zeleno luc¢«. Ravno takrat pa
se je ustanavljala tudi skupi-
na v Novem mestu, ki sem se
ji zveseljem pridruzila. Lahko
le recem, da sem navdusena,
da delo v skupini celo presega
moja pri¢akovanja v najbolj
pozitivnem smislu.
Mira Fink - zlatarna Aura in Karat
Novo mesto

Z veseljem povem, da sem
bila celo prva ustanovna ¢la-
nica nasa skupine. Na spletu
sem naletela na ¢lanek Evgena
Geca o BNI; vsebina me je tako
navdusila, da sem poiskala
stik z njim in vse se je zacelo
hitro odvijati. Nov, sodoben
nacin sodelovanja ¢lanom
skupine na Siroko odpira vra-




ta do novih poslov. Ta nacin
povezovanja nam pomaga do
novih strank, ki jih sicer verje-
tno ne bi dobili. Dragocena
pa je tudi izmenjava mnenj,
pogledov in seveda vzpostav-
ljanje novih poslovnih priloz-
nosti. Liudje smo zelo razlicni,
pa vendar smo v BNI vsi zelo
motivirani za odprtost in so-
delovanje.
Tomaz Pibernik — Geosvet

Delam v poslovni enoti Ge-
osvet v Novem mestu — nase
podrocje pa je geodezija. To
je podrocje, ki ga je kriza tako
mocno prizadela, da smo mo-

rali celo odpuscati, kar je zelo
huda izkusnja. Ko me je kolegi-
ca povabilav skupino BNI, sem
ji prisluhnil in tudi pri lastniku
naletel na pozitiven odziv. V
skupini vlada odli¢no sodelo-
vanje, zelo pozitivno vzdusje
in zaupanje, kar je iziemnega
pomena. Spoznavamo nove
prijeme, nova znanja, $irimo
mreZo ... Na dolgi rok vidim
v tem delovanju moZnosti za
nove posle, pa tudi za oseb-
no rast.
Rudi Zeslin — Hranilnica Lon
Sestanki nase skupine mi da-
jejo energijo in moc, da delov-
ni teden preZivim bolj optimi-
sticno in da to prenasam tudi
naprej. Delo z ljudmi je vedno
naporno, Se zlasti obremenju-
joce pa je v bancnistvu, kjer je
v teh casih ogromno Zalostnih
zgodb. V nasi skupini pa za-
deve premikamo v pozitivno
smer in ne tarnamo. Pogovar-
jamo se samo o tem, kaj se da
storitiin kako izboljsati stanje.
Cesaren sam ¢lovek ne zmore,
je moZno v skupini pozitivnih
ljudi, kjer drug drugemu daje-
mo moralno in sicersnjo pod-
poro. To pa je zelo dragoceno.

Tu lahko posredujemo in tudi
dobivamo nova znanja, skle-
pamo nova poznanstva, od-
pirajo se drugacni zorni koti,
predvsem pa nove poslovne
moZnosti in priloZnosti. Zato
so nasi sestanki navdihujoci
in zato je organizacija BNl tako
uspesna.
Matjaz Pavlin — Kompas

Ideja se mi je zdela takoj
zelo zanimiva; sem pa imel
sprva pomislek: ali bom imel
vsak torek zjutraj ¢as za se-
stanek? Ker so sestanki pred
sluzbo-ob 7. uri zjutraj -, sem
jih nekako sprejel. Od prvega
sestanka dalje pa to ni ve¢
problem — nasprotno. Mislim,
da vsi ¢lani komaj éakamo na
ponedeljkovo srecanje. To nas
opremi s samimi pozitivnimi
obcutki in prepric¢anji. Veliko
se naucimo, pomagamo sebi
in drugim, saj delamo drug
za drugega. Imamo tudi moz-
nost obiskov v drugih sku-
pinah, sam sem obiskal eno

od skupin v Ljubljani. Tako se
mreZenje kvalitetno siri. Oko-
lje v skupini je iziemno pozi-
tivno; pomembno pa je tudi,
da med nami ni prostora za
politiko in druge neproduktiv-
nevsebine. Osredotoceni smo
na medsebojno sodelovanje,
razvijanje mreZe in poslov ter
odprtiza nove poslovne ideje.
L. Jez

strokovno in
prijazno svetovanje
. garancija na material
izmere na domu : .
in storitve
@ brezpla¢na dostava

Razstavno - prodajni salon Novo Mesto
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Ustvarite svojo simfonijo iz izdelkov
svetovno znanih proizvajalcev:

* talne obloge * laminati

* parketi * preproge

@ strokovna vgradnja
ugodne cene - s
kartico ugodnosti Se

dodatni gotovinski
popusti

Trgovski center Rialto, Briljin,
Foersterjeva ulica 10, 8000 Novo Mesto
tel. 07 /393 36 30

Razstavno - prodajni salon Ljubljana
BTC, Hala |10
Smartinska 152, 1000 Ljubljana
t. 01 /5419001

Razstavno - prodajni salon Koper
Ljubljanska cesta 5, 6000 Koper
tel. 05/63976 10

Razstavno - prodajni salon Senéur
Center sodobnega bivanja Cubis
Poslovna cona A2, 4208 Sencur
t.04/595 |1 80

Razstavno - prodajni salon §entjur

Drofenikova 7, 3230 §ent]ur
t. 03 /746 42 00

www.kemoplast.si | info@kemoplast.si



